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Perales Viscasillas, Maria del Pilar, La formacion del contrato en la compraventa
internacional de mercaderias, Tirant Lo Blanch, Valencia. (ISBN. 84-8002-358-9).

La Convencion de Naciones Unidas sobre Contratos de Compraventa Interna-
cional de Mercaderias fue aprobada en Colombia mediante Ley 518 de 1999,
La Corte Constitucional se pronuncié sobre su exequibilidad mediante sentencia
C-529 de 2000. El 10 de julio de 2001 se deposito el instrumento de adhesion. El
Decreto 2826 de 2001 promulgd la Convencion, y conforme a su articulo 99 entré
a regir el 1° de agosto de 2002.

La Convencion ha sido concebida como un intento de unificar la legislacion aplica-
ble a los contratos internacionales: ¢s ¢l resultade de una labor de varias décadas
que se remontan incluso a las iniciativas de finales del siglo XIX que produjeron
como resultados la ley uniforme sobre ventas de mercancias de 1905 de los paises
escandinavos, v The Sale of Goods Act de 1893 de Gran Bretana, v de la primera
etapa del siglo XX, como es el trabajo de la International Law Association reunida
en 1924, en Estocolmo, donde se trabajo en un proyecto de ley uniforme para la
unificacién de la legislacion sobre compraventa internacional. Igualmente, tiene
como antecedente los trabajos del Instituto para la Unificacién del Derecho Privado
(UNIDROIT). el cual se cred precisamente para promover la armonizacion y unifi-
cacion del Derecho privado a nivel internacional. Los trabajos de UNIDROIT des-
embocaron en la Conferencia Diplomatica de La Haya sobre Derecho Internacional
Privado de 1964, donde fucron aprobadas la Ley uniforme sobre la formacion de
los contratos de venta internacional de objetos muebles corporales (LUVI) y la Ley
uniforme sobre formacion de contratos de venta internacional de objetos mucbles
corporales (LUF), que entraron en vigor en 1972. Sin embargo, dichas Convencio-
nes no tuvieron aceptacion ni siquiera entre los paises que participaron en la Con-
ferencia de La Haya de 1964. Entre las razones que destacan varios autores se
indican la pobre representacion de paises distintos de los curopeos en su discusion
y adopcion, el escaso numero de paises que las ratificaron. y la presion recibida
por algunos delegados para que los proyectos se adoptaran en la forma como se
redactaron, entre otras.

La Comision de Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI-
UNCITRAL), queriendo responder a la necesidad de que la Organizacién de Nacio-
nes Unidas (ONU) debia contribuir a eliminar los obstaculos juridicos al comercio
internacional y con el propésito de promover la armonizacion y unificacion progre-
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sivas del Derecho mercantil internacional, trabajo desde sus origenes en la elabo-
racion de una legislacion uniforme sobre compraventa internacional. Los trabajos
concluyeron con la celebracién de una conferencia de plenipotenciarios celebrada
en Viena en 1980, con la presencia de 62 estados. y entre otros, de organizaciones
internacionales como el Banco Mundial, la Camara de Comercio Internacional (CCI),
y ¢l Instituto UNIDROIT. EI 11 de abril de 1980 se aprobo la Convencion y un
protocolo modificatorio de la Convencion sobre prescripcion en materia de com-
praventa internacional de mercaderias de 1974. Los textos auténticos estan en idioma
arabe, chino, espanol, francés, inglés y ruso. Conforme a lo establecido en su arti-
culo 99, la Convencion entro en vigor el 1° de enero de 1988.

La Convencion, en consecuencia, hace parte del intento por unificar el Derecho
privado a nivel internacional, salvando los escollos surgidos por la aplicacion de
las leyes nacionales a los contratos, y en particular al contrato de compraventa
internacional de mercaderias.

Su imporiancia se observa desde diferentes aspectos: el primero lo constituye el
hecho de que la hayan suscrito y ratificado paises de todos los continentes, sin
distingo de posicion economica ni politica, hecho manifestado desde la conforma-
cion del grupo de trabajo en el cual se hicieron presentes paises pertenecientes a
diferentes sistemas: Brasil, Estados Unidos, Francia, Ghana, Hungria, India, Iran,
Japon, Kenia, México, Noruega, Gran Bretana, Tanez y Union Soviéuca. Adiclonal-
mente a la fecha la han ratificado o se han adherido a ella 62 estados pertenecientes
a sistemas economicos y politicos diferentes, asi como a diferentes familias juri-
dicas’.

Teniendo en cuenta que mas de las dos terceras partes del mundo han aceptado la
Convencion como el conjunto de reglas unificadoras que regulan la parte mas signi-
ficativa del comercio Internacional, es necesario que la Academia colombiana em-
prenda su estudio comparativo con los Codigos de Derecho privado, al igual que
debe suceder con la doctrina y la jurisprudencia nacionales, maxime en tiempos de
globalizacion y apertura de los mercados latinoamericanos, meta que supondra la
adopcion de reglas uniformes que permitan a los protagonistas de las transaccio-
nes internacionales operar con la suficiente agilidad y brinden la suficiente seguri-
dad juridica que reclaman sus transacciones.

La Convencion sobre Compraventa es de aquellos tratados denominados por la
Doctrina como “tratados ley”, o tratados normatvos que, a diferencia de las nor-
mas de conflicto y los tratados de Derecho internacional privado, buscan una solu-
cion de fondo a las transacciones internacionales.

Con el anterior resumen acerca del origen, la importancia y la naturaleza de la
Convencion sobre Compraventa Internacional, hemos querido introducir esta re-

1 Deacuerdo con la informacion consolidada y presentada por la uscimial, el numero de paises parte de la Conven-
clon a la fecha es de 62. Honduras aprobd la Convencién en octubre 10 de 2002 y ésta entrara en vigor para
dicho pais en noviembre 1° de 2003. La Informacion puede consultarse en http://www. uncitral.org
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cension al libro La formacion del contrato en la compraventa internacional de
mercaderias (791 pp.), escrito por la profesora Maria del Pilar PErALEs ViscasiLLas,
tratando de ubicar a los lectores en la naturaleza del que se considera como el
principal de los instrumentos del Derecho mercantil uniforme, indicando que al
hacer parte dicha Convencién del Derecho colombiano, se hace imprescindible para
estudiosos y practicos, asi como para jueces y arbitros, conocer los estudios
doctrinales de mayor relevancia en el mundo que tienen como objeto el analisis de
este instrumento normativo.

Maria del Pilar PeraLes ViscasiLLas es profesora titular de Derecho Mercantil en la
Universidad Carlos III de Madrid, licenciada por la Universidad Auténoma de Ma-
drid. y doctora en Derecho por la Universidad Carlos Il de Madrid. Es autora de
diversas monografias. entre las que se destaca la que comentamos. Igualmente, ha
publicado diversos articulos en espanol e inglés sobre diversos temas relacionados
con el Derecho mercantil nacional e internacional. “Visiting Scholar” en la Comi-
sién de las Naciones Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (CNUDMI-
UNCITRAL) y en las universidades de Columbia, Arizona v Pace, donde asimismo
fue profesora asociada. Delegada de Espana ante la UNCITRAL; y miembro de ins-
tituciones como el Chartered Institute of Arbitrators (ACIArb); el Colegio de Aboga-
dos de Madrid; Young International Arbitration Group of the London Court of
International Arbitration (LCIA): International Academy of Commercial and
Consumer Law (IACCL).

La Convenci6n sobre Compraventa Internacional es receptora de las tradiciones
juridicas del Derecho del Common law y el Civil law. Esto hace necesario que los
estudios que la abordan se refieran a instituciones propias de dichos sistemas,
donde a través de un método comparatista logren desentranar y explicar el sentido
de las normas de la normativa vienesa. El trabajo de la profesora PEraLES ViscasiLias
logra con creces dicho cometido, lo cual puede constatarse con las citas que la
misma hace no solo a disposiciones de Cédigos civiles y de comercio europeos (los
cuales a su vez han influenciado a las codificaciones latinoamericanas, como es el
caso de Colombia), sino también al Derecho angloestadounidense. Esto implica
que el texto. no se limite al estudio de la parte segunda de la Convencion, sino que
sea un verdadero tratado de Derecho comparado. Igualmente, la autora soporta su
estudio en la consulta de los autores mas representativos, no solo del Derecho civil
y mercantil internacional, en general. ni de la compraventa internacional, en parti-
cular, sino también del derecho de obligaciones y contratos europeos y estadouni-
denses. I[gualmente, se hace un estudio pormenorizado de la jurisprudencia relativa
a la Convencion de 1980 dictada por Cortes extranjeras y tribunales arbitrales.
Esto lleva a que este estudio contribuya a alcanzar uno de los mas grandes retos de
la Convencion, cuales son su interpretacion y su aplicacion uniforme. Esta meto-
dologia, sin duda, contribuye enormemente al enriquecimiento de nuestra doctri-
na, la cual, salvo casos muy especiales. esta en mora de abordar el estudio de
doctrinantes foraneos, con el fin de enriquecerse no solo con toda la ciencia en
ellos contenida, sino para poder encontrar en los mismos diferentes visiones que
ayuden a estructurar las soluciones para los casos internos.
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Antes de abordar el estudio del objeto de su investigacion, Piar PERALES, en el capi-
tulo I, se refiere al proceso de unificacion legislativa del contrato de compraventa
internacional, remontindose no s6lo a la historia de la Convencion, sino también
explicando las disposiciones preliminares de la misma donde se tratan, ademas
del campo de aplicacion, los aspectos relativos a las fuentes y criterios de interpre-
tacion que deben regir no solamente el analisis de los 101 articulos, sino también
el contrato mismo®.

Desde la parte final del capitulo I, donde aborda el analisis de la figura de la res-
ponsabilidad precontractual, concluyendo que €ste es un vacio de la Convencion
que se debe regir por la ley nacional aplicable segin la norma de conflicto que
resulte pertinente, la autora analiza con rigor y detalle las distintas etapas que
llevan al nacimiento del contrato de venta internacional.

En el capitulo II, se estudia el tema de la perfeccion del contrato, llegando a impor-
tantes conclusiones sobre los medios de transmision empleados durante el proce-
so de formacion contractual, en especial el intercambio electronico de datos (EDI).
Posteriormente. en el numero Il de este capitulo, la doctora PERALES VISCASILLAS
realiza un examen especial de las posibilidades teoricas y legislativas concebidas
para definir el momento de perfeccion del contrato: la teoria de la declaracion o
exteriorizacion, la teoria de la expedicion, la teoria de la recepcion y la teoria del
conocimiento, cognicion o informacion. Luego, y antes de analizar la forma de per-

2  La Convenclon estd estructurada de la sigulente manera:

Parte 1. Ambito de aplicacion y disposiclones generales.
Capitulo 1. Ambito de aplicacion
Capitulo 2: Disposiciones generales

Parte 11. Formacién del contrato.

Parte 11, Compraventa de mercaderias,

Capitulo 1. Disposiciones generales.

Capitulo Il.  Obligactones del vendedor.

Seccion |, Entrega de las mercaderias y de los documentos.

Secclon [1.  Conformidad de las mercaderias y pretensiones de terceros.

Secciém 1. Derechos y acclones en caso de incumplimiento del contrato por el vendedor.

Capitulo 1l Obligaciones del comprador

Seccion . Pago del preclo.

Seccion [I.  Recepeion.

Seccién Hl.  Derechos y acclones en caso de incumplimienie del contrato por El comprador.
Capitulo IV, Transmision del riesgo.

Capitulo V. Disposiclones comunes a las obligaciones del vendedor y del comprador,
Seccion [l Indemnizacion de dafios y perjuiclos.

Seccion [ Intereses.

Seccion IV Exoneracion

Secclon V. Efectos de la resolucidn,

Secclon VI, Conservacion de las mercaderias,

Parte IV, Disposiciones fnales.
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feccion del contrato en el Derecho espanol no uniforme® y en la Compraventa Inter-
nacional, siguiendo el método comparatista, estudia la perfeccion del contrato en
los sistemas del Common law, sobre todo en el Derecho estadounidense. El estu-
dioso del Derecho colombiano y latinoamericano puede contar con suficientes he-
rramientas después de la lectura del capitulo Il para analizar de una forma critica
el tema de la formacién del contrato en los Codigos propios, los cuales, por cierto,
no son solamente diferentes entre si, sino que igualmente difieren del sistema adop-
tado por la Convencién. A partir de esto debe considerarse, y s una posicion que
hemos aducido en varios foros y escritos, en la conveniencia de un proceso de
reforma de las leyes nacionales para ponerlas a tono con el Derecho mercantil
uniforme que se impone a pasos agigantados en el mundo. Todo esto para brindar
seguridad juridica a los particulares.

En el capitulo 11l de la obra. “Los requisitos de la oferta contractual”, la autora. bajo
la clasificacion de “requisito subjetivo” y “requisito objetivo”, estudia la intencién
del oferente, los destinatarios, la precisién de la oferta, especialmente los proble-
mas de interpretacién y aplicacion de los articulos de la Convencién de Viena refe-
rentes a la determinacién de las mercaderias v la determinacién o determinabilidad
del precio. En este particular. se estudia el concepto de contratos con precio abier-
to, y la discusion sostenida entre los representantes del Common law y el Civil
law, sobre la posibilidad de que al momento de perfeccion del contrato no se indi-
que con claridad el precio. Dicho punto ha dado lugar a una interesante discusién
doctrinal y jurisprudencial sobre el sentido en que deben interpretarse y aplicarse
los articulos 14 y 55 de la Convencion. La autora aborda el tema desde los origenes
en la conferencia diplomatica hasta las distintas visiones sobre el mismo. El capi-
tulo se cierra con el estudio y critica de uno de los importantes precedentes juris-
prudenciales donde -de alguna manera- se niega la posibilidad de la existencia de
los contratos con precio abierto en el Convenio de Viena. El caso referido fue falla-
do por el Tribunal Supremo de la Republica Hingara, mediante sentencia de 25 de
septiembre de 1992.

En el capitulo IV, “Retirada, revocacion y caducidad de la oferta”, estudia las men-
cionadas figuras bajo la 6ptica de la Convencion de 1980. El tratamiento en los
sistemas nacionales, particularmente en el colombiano, difiere notablemente del
que se hace en la Convencion. Especialmente los Cédigos que adoptan el sistema
de la emision para entender perfeccionada la oferta niegan la retirada o revocacion
de dicha manifestacion de voluntad.

3 La formacién del contrato en el derecho espanol se encuentra contenida tanto en el Cadigo Civil como en el
Codigo de Comercio, especificamente en Ins articulos 1262 C.C. v 54 v sigulentes C. de Co. Debe Indicarse que
diches articulos fueron modificades por reciente Ley 34 de 2002, la cual por el becho de que la obra es anterior
a la expedicion de la ley. obviamente no es analizada por la autora. De todas maneras, conviene indicar que la
profesora Perates ha publicade un trabajo donde anallza dichas normas, Vid: PeraLEs Viseasiiias, Maria del Pilar,
Sobre la perfeccion del contrate en Espafia: EL *Popurri” de los “Nuevos” articulos 1262 del Cidigo Civil y 54
del Cddigo de Comercto, en Vriversitas 104, Pontificta Universidad Javeriana. Facultad de Clenclas Juridicas,
Bogota. diciembre de 2002, pp. 509 a 528,
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En el capitulo V, "La manifestacion y comunicacion de la aceptacion”, se refiere al
siguiente paso del iter contractual. El tema de la aceptacion es abordado partiendo
del estudio comparado de la manifestacion de la voluntad que la constituye. En
particular, revisten especial importancia el analisis y las conclusiones sobre acepta-
ciébn mediante el silencio, y su viabilidad aplicando uses y practicas que la ad-
mitan®.

Trata el capitulo VI, “El elemento temporal de la aceptacion”, partiendo de las figu-
ras del plazo limite para aceptar. el computo del plazo de aceptacion fijado por el
oferente y la posible aceptacion tardia, figura que no es admitida en nuestro régi-
men interno.

En el capitulo VII hace un analisis especial de la contraoferta y batalla de formula-
rios o conflicto entre clausulas predispuestas, que ocasionan muchos problemas
practicos, e igualmente alude a la forma como se pueden resolver esos problemas
en la Convencion de Naciones Unidas.

De esto se concluye que al entrar en vigor en Colombia, el pasado 1° de agosto de
2002, la Convencion de Naciones Unidas sobre Compraventa Internacional de Mer-
caderias, tenemos un régimen interno sobre la compraventa manifestado en la re-
gulacion de dos codigos: Civil y de Comercio, y uno aplicable a las transacciones de
compraventa internacional, siempre que se verifiquen los supuestos de aplicabilidad
de la mencionada Convencion. Igual anotacion vale para la formacion del contrato,
un régimen interno aplicable a la formacion de los contratos de Derecho privado, y
otro aplicable a las transacciones internacionales de compraventa. El régimen ge-
neral de formaci6n del contrato, contenido en el Cédigo de Comercio colombiano
de 1971, no se configura hoy en dia como el aplicable a todas las transacciones de
Derecho privado. Debe analizarse, conjunta y comparativamente, con la legislacion
sobre comercio electrénico (Ley 527 de 1999) y la Ley 518 de 1999 aprobatoria de
la Convencién de Viena de 1980 sobre compraventa internacional de mercaderias,
claro esta. en cuanto a la aplicacion especial que de éstas se trate. Por esto. varios
expertos consideran éste como uno de los mas importantes trabajos que se hayan
escrito sobre la Convencion aplicable a las compraventas internacionales, y un re-
ferente de obligada consulta para los estudiosos del derecho de contratos en nues-
tro pais. No solo por el objeto propio de la investigacion abordada, sino porque es
una verdadera obra de derecho comparado.

4 Téngase en cuenta que en el régimen de fuentes, las normas de la Convencion deben ceder ante los usos y
practicas. Cfr. arts. 8 v 9.
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